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お店の売上と利益を上げたい！　販売低迷から脱出したい！と願う小売業

経営者が対象です。販売低迷は、①集客力不足　②強い商品育成不足が原因です。「WEB＆リアルの経営塾」の2本立てで、全て解決！！

＜こんな課題をお持ちの小売業の方を対象にしています＞




　　　　　　月商３０万円～１００億円の店まで、強い単品育成同一手法で活性化を　　　　　　　実施　実施。過去最大の前年比は８１６％を実現させました。

　　とことんアドバイスします。ご一緒に頑張りましょう。

◆堀内信美の主な実績

カード事業導入例　　　　　　２１市町村５６独立系企業計７６２店舗導入実績

　　　　　　　　　　　　　　ポイントカードコンサルティング４２市町村４９企業

　　　　　　　　　　　　　　●延べ１億枚の会員カードの発行

ＰＯＳシステム開発導入例     ２９社５５６店舗

ＦＣチェーン開発　　　　　　　４社誕生させる

大型スーパー販売ﾃﾞｰﾀ分析支援　6社を担当。7年半実施　　　

＜活性化手法＞

即効果の出せる、単品別強化策を展開。地域一番商品の構築を目指す

お店とお客の接点は、取り扱う商品です。その水際にある商品の活性化が出来ない限り、そのお店は成長できません。単品ごと商品の見直しさえすれば、もっともっと店は元気になります。

MD改革は、店がある限り永遠の課題です。

MD基軸での活性化策を実施できるのは、日本で当社のみの活性化手法です。

＜活動実績一覧＞
１．インテリア優良専門店研究会     札幌・東京・名古屋・大阪　２２４社　1０年継続
２．寝具サークル                   東京・大阪                  ４１社　 ７年継続
３．ＤＲＣ会(ﾀﾞｲﾚｸﾄﾘﾃｰﾙｻｰｸﾙ)      　蒲郡市のメーカー１１社が連合を組み、小売店５８社が直接仕　　　　　　　　　　　　　　　　　 入れを可能にする、商品開発を可能にするサークルを９４年２　　　　　　　　　　　　　　　　　　月結成。年２回展示会を定期開催中。新ブランド、カラーハー　　　　　　　　　　　　　　　　　　モニー（トータルコーディネートグッズ）を共同開発や新サイ　　　　　　　　　　　　　　　　　　ズ商品開発など販売データに基づき開発
４．ＦＣ（フランチャイズ）研究会  　リクルートが主催するＦＣ研究会に講師として参加
５．東京商工会議所主催独立開業塾    最大３６社が毎月集まって定期勉強会を開催。主に流通系に　　　　　　　　　　　　　　　　　　　限定しサポート中。独立２社を誕生
６．ＶＣＵ(ﾊﾞｰﾁｬﾙｺﾝｻﾙﾀﾝﾄﾕﾆｵﾝ)　     アントレ広場を目白に開設。独立希望者に専門資料の配布、各　　　　　　　　　　　　　　　　　　種相談・コンサルティングを展開中
７．大型店出店サポート             ・ホーマック（北海道）１６店舗から３５店舗まで
                                   ・ツルハドラッグストア（札幌）大型店化開発
                                   ・デパート開発：藤崎（仙台）棒二森屋（函館）三番館（旭川）　                     　　　　　　　プランタン銀座（東京）そごう（黒崎・横浜）三春屋（八戸）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　伊勢丹（新潟）等
                                   ・独立系ホームセンター１１社
                                   ・大型専門店   着物、寝具、宝石、陶器、ギフト

８．新規ＦＣ開発                   ・ルームデコ（長浜）お部屋のブティック
                                   ・ナチュラルチーズケーキと紅茶の専門店（栃木）
　　　　　　　　　　　　　　　　   ・健康ステーション（横浜）健康のコンビニストア　　 　　　 　 　 　　　　　　　　　　　　　　・カーテンショップ、サンレジャン（蒲郡）日本初のカ　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 ーテン専門店チェーン
９．小型商店向けコンピュータＰＯＳシステムの開発      
　　　 　　　　　　　小型商店・事業所のＯＡ化の一環としてパソコンレジを開発。販売・仕入・在庫・顧客・売掛などを一元管理システムに仕上げＰＯＳのＡＳＰ化とデータ分析の連動を研究中。　

· 日本初のＣＲＭ－ＰＯＳを０６年５月開発。大手キャラクターショッップ・高級ホテルのレストランなど5社にテスト導入。しかし、メーカー倒産につき継続導入できないままプロジェクトは終了した
10　海外店舗支援　　上海伊勢丹・香港そごう・ロサンゼルスそごう米国営業所
１1．出版       　 平成２年　「品揃えの秘訣」（ビジネス社）
        　            ５年　「間違いだらけのカード事業」（ビジネス社）

　　　　　　　　　　 ７年　　｢販促読本｣チラシの解体新書　（ビジネス社）　　　

           　       １０年  「２１世紀への提言　生き残れるか寝具専門店」（寝装新聞社　刊）

　　　　　　　　　　11年　　あなたの家の正しい購入方法を教えます（共著）建築設計社
１３年　ｅ－ｃｈｉｒａｓｈｉでお客がどんどんやってくる 」

　　　　　　　　　　　　　　　（すばる社刊）

　　　　　　　　　　１４年　｢ＭＤ読本｣自費出版　　

　　　　　　　　　  １７年　｢大型店に勝つ｣　メタブレーン社刊

　　　　　　　　　　　　　　 ポイントシステムの基本的な考え方から導入方法までを紹介　

　　　　　　　　　　 ２３年　顧客を「見える化」すれば売上アップになる　イーストプレス社　刊

　　　　アマゾンでいまだに購入できる３冊です
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＜セミナー実施概要＞聞くだけで終わる、プアなセミナーはしません。
（１）参加に関して持参物
　①　売上実績表(レジ月次集計表)部門別客数や販売点数の分かるもの
　②　電卓
　③　メモ
　●店の現状の売上を正しく認識し、最適なMD活性化手法をお伝えします。

（２）完全個別型で対応します。総花型の話は一切ありません
　　　やる気がある人には、とことんお付き合いします。
（３）質問や疑問点への対応時間は納得するまでお応えします。　
　　　お店が元気になるなら、時間が許す限り、お答えします。
（４）メールなどでの個別対応は受けられませんが・・・
　　●質問券　1万円／一ヶ月の購入をお願いします。
　　・1ヶ月無制限の質問にお答えします。

　　・他社の質問は、FAQとして、自由閲覧が可能です。
　(５)継続的に受講を希望する場合
　　①　地域別に定期勉強会を開催します。
　　　　一教室20社単位で開催します。教室開催20万／教室単位
　　　　20社でなら、1万円／社の負担で、5社限定なら、4万円／社となります。
　　　　（6ヶ月単位の契約となります）
　　　　★勉強会は2時間、質問時間1時間の計3時間

　　②　同業者の問屋やメーカー主催も同時に引き受けています。
　　　　１　同業組合主催
　　　　２　商工会議所主催
　　　　３　信用金庫・信用組合主催
　　　　４　都道府県の地域活性化フォーラム主催
　　　　５　商店街での勉強会

　　　　など、会場提供を含め開催してきました。
　　　　●最小6ヶ月単位の開催となります。テキスト代金は含みます。
（６）個別対応を希望する場合＝個別契約となります。
　　　1枚当たり、3時間対応となります。

　①　個別に訪問指導を希望する場合。
　　１　簡易店舗診断をさせていただきます。
　　２　6ヶ月分以上の販売実績動向が確認できること
　　３　活性化指導の提案書を作成します　

　②　小グループでの指導は（５）①と同等になります。
　　　交通費(実費)が別途必要になります。


　　★小売業の方なら、どなたでも参加できます


★参加者無料での受講

　　　　　　　　　　　　　　　販売に低迷する、小売業の経営者を公募

　　　　　　　　　　　　　　　ＭＤ活性化によるセミナー開始
　　　　　　　　　●単発で終わらせたくない場合、完全個別対応方式で進めます

· 　　　　　★受講内容に関心があり、継続的に聴講希望者

· 　　　　　　のみを公募し、定期勉強会を開催=有料受講

　　　　　　　　　　　　　　　＜導入成果は、２～３週間後から見えてきます＞
　　　　　　　　　　　　　　　＜家族などと一緒に学びたい方に最適＞


★指定時間に参加できない場合

https://eol.jp/　

●質問券で聞きたいこと１２０％お答えします

· 個別対応にも応じます。

· 商店街連合の活性化などにも対応します

売上アップセミナー・実施要項





月商３０万～１００億までの会社の支援実績








システム導入したが、期待値通りに稼動できていない








中間管理職が、望むほどに成長できていないと感じている








売上低迷が３年以上


続いている。


何とかしたい･･と考えている











販売管理体系を知りたい。


●前年対比では持たない








PB商品など、独自開発手順が知りたい。





●成長の要をしりたい








後継者に任せるには、今のままでは忍びないと考えている





対象


事業者様





１９８６年５月から


カード事業を開始。





続編　現在執筆中。


春先脱稿　秋口出版予定





セミナー概要





売上アップセミナー








商工会議所や商工会


主催のセミナーを実施








　定期勉強会を開催


　★希望者のみ








　Ｗｅｂ経営塾を視聴


　オンデマンド方式なので


　好きなときに学べます








　個別課題への対応


　個人別対応も賜ります





発


展
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実施概要
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