
提供：株式会社ボンド 

老人ホーム集客・収益UP研修  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はじめに 

この度は、弊社の研修に関心をお寄せいただき、誠にありがとうございます。今回の研修では、 介護施設の経営幹部・幹

部候補の皆様を対象に、介護施設における営業手法と収益UPを実践的に習得することを目指し ます。 

 

    介護事業所が抱える課題の中に、「経営幹部の育成」があります。  

福祉的側面が大きい介護事業において、「収益」や「営業」という言葉に拒否感を持つ職員も少なくありません。しかしなが

ら、社会保障費を財源とする介護事業の経営環境は、今後ますます厳しさを増すことが予想されています。一般企業が

実施している経営管理は、介護事業所においても、着実に実施していく必要があります。  

本研修は、今後の介護業界で生き残っていくための実践的な知識を、経営幹部候補に向けて行う研修です。  

 

 

ぜひ、この機会にビジネススキルを磨き、事業所の競争力向上に貢献してみませんか？皆様のご参加を、心からお待ち

申し上げております。  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解決できる課題･提供価値 

経営幹部・幹部候補のビジネススキル向上と実務能力強化を実現する、 

超実践的な対面中心の研修です。 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● ビジネススキルが不足  

● 本や研修等でのインプットだけでは実務の能
力向上に繋がらない  

● 指導･教育するための体制や工数がない…  

本研修で 

● 利用者新規獲得における営業力を短期間で
底上げできる 

● 介護施設における収支管理のポイントが理解
でき、数値管理能力がUP  

● サービス提供体制維持構築の具体的な手法
が理解できる 



研修概要 

本研修は、介護施設経営幹部や経営候補を対象に、①介護施設経営に必須の数値管理の理解、 

②営業未経験者でも新規顧客開拓が自律的にできるようになるスキルを習得、③サービス体維持制構築することを

目的としたプログラムです。 

 

①12時間の対面型講習 

対面型の研修により、研修の質と内容をより高く深く保つことができます。 

 

②実践的研修 

3時間の営業戦略構築プログラムにより、実践的なスキルを習得できます。 

 

③不明点を残さない、確実な再現を目指す 

理解度チェック・質疑応答を随時行い、確実な定着を行います。 

 

 

以上の特長を持つ本研修で、経営幹部・経営幹部候補のスキルアップに直結するよう支援してまいります。 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研修カリキュラム 

• 収益に関する研修内容（3 時間）

• 収益に関する数値の基礎理解Ⅰ（決算書・経営指標）

• 収益に関する数値の基礎理解Ⅱ（事業計画・予算書）

• 収益UP のための対策（各種加算の取得）

• 集客に関する研修内容（3時間）

• 新規利用者を獲得するための方法Ⅰ（広報活動）

• 新規利用者を獲得するための方法Ⅱ（営業活動）

• サービス提供体制（職員雇用）の維持に関する研修内容（3時間）

• サービス提供体制の維持・向上に向けて（職員離職の予防）

• サービス提供体制の維持・向上に向けて（職員研修の重要性）

• サービス提供体制の維持・向上に向けて（処遇改善の重要性）

•
• 営業戦略（ストーリー）の作り方（3 時間）

• 〇営業資料作成とRPG
• 〇営業（訪問先）リストと営業カレンダー
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カリキュラム詳細は別途資料をご参照ください  



提供価格 

提供価格 

• 研修費用　９９万円（税込） 

• 受講可能人数　1社３人〜１０人まで　 

•  

提供内容 

• 12時間の対面型研修 

• （自由参加）オンライン集合セミナーによるフォローアップ研修（別料金） 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講師プロフィール 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特別養護老人ホーム ・老人保健施設他、介護事業の開設運営実績多数。 事務長として施設運営

管理全般に従事し、実践的な経営ノウハウを取得。 独立後はそのノウハウを活用して、自身でサー

ビス付き高齢者向け住宅他、複数の介護事業経営する傍ら、コンサルティング事業を行う。

一般社団法人一期15　代表理事

吉田　稔　よしだ　みのる



お申し込み方法 

● 下記までお問合せ下さい 

 

株式会社 ボンド　 

担当　雲瀨（くもせ） 

　　 

Eメール：kmsosm@bond-world.com 

F A X　：０８９−９０９−８３６１ 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会社概要 

社　　　名：株式会社 ボンド 

設　　　立：2020年4月 

代　表　者：雲瀨 理 kumose osamu 

資　本　金：5,000,000円 

愛媛事務所：〒799-2432　愛媛県松山市土手内190-ocean's13-208 

東京事務所：〒104-0053　東京都中央区晴海2丁目3-2-2720 

本社所在地：〒790-0842　愛媛県松山市道後湯之町15-5-401 

連　絡　先： TEL　089-909-8360　Fax　 089-909-8361 

9 



• 研修金額の４５％が国から助成（月額10万円　→　４万5000円に） 

• ３つの助成金 

 

• 全体の流れ　　「無料コンサル」 

 

 

 

• 必要書類 

労務書類：就業規則、雇用契約書、出勤簿、賃金台帳、社員名簿 

別紙：助成金活用をご希望される方へ 

無料相談 

１

計画申請 
実施 

２

研修受講 

３

支給申請 
実施 

４

受給 
受講終了の 
3～6か月後 

５

JSaaS／専門家によるサポート


